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Nutzen & Kultur

WIE FIRE

Ein Flintenkauf ohne vor-
heriges Probeschiessen fiihrt
oft zu einem Fehlkauf. Die
Firma Outdoor Enterprise
bietet daher mit Ueli Lischer
einen einmaligen Service,

um die passende Jagd- oder
Sportflinte zu finden. So

auch auf der Hausmesse

von Vogt Waffen.
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« as Interesse an Flinten ist gestiegen», weiss
DFlinten—Experte Ueli Lischer. Daflr nennt er
zwei Griinde: «Jagerinnen und Jéger sind seit
Einfiihrung des Schiessnachweises eher gezwungen,
mit einer passenden Flinte zu schiessen», sagt er.
Denn wer bestehen will, der muss treffen. Ebenso
wie auf den Vogeljagden im Ausland, die momentan
zunehmend beliebt sind. «Wer zum Beispiel einige
Tage in Frankreich zur Fasanenjagd geht, der mochte
auch treffen.» Oft macht aber nicht nur mangelnde
Ubung, sondern auch die unpassende Flinte einen
Strich durch die Rechnung.

Lange Zeit war es leider tiblich, dass Flinten ohne
vorheriges Probeschiessen iiber den Ladentisch
gingen. «Das Massnehmen von Armlange unq Hand
reicht nicht, um einen passenden Schaft zu finden»,
weiss Ueli Lischer. Nun setzt sich allerdings immer
mehr das Bewusstsein durch, dass eine Flinte
genau passen muss, um konstant damit treffen zu

konnen.

Kein Verkauf, dafiir umfassende Beratung

Wie findet man die passende Flinte? Nicht jeder
Blichsenmacher verfiigt — aus verstandlichen Grin-
den — tber ein umfassendes Flinten-Lager, um alle
anatomischen Kérperformen sowie die individuellen
Geschmacker gleichermassen bedienen zu kénnen.
Ebenso ist es nicht allen Biichsenmachern maoglich,
ein Probeschiessen durchzufithren. Die Outdoor
Enterprise SA bietet daher einen fiir Jagerschaft und
Biichsenmacher gleichermassen attraktiven Service
an. Die Firma ist unter anderem Generalimporteur
und Vertreter der Marken Beretta, Benelli, Franchi,
Sako und Tikka. Seit drei Jahren fuhrt nun Ueli Li-
scher im Auftrag der Outdoor Enterprise SA Flinten-
Testschiessen fir Jagerinnen und Jager durch. Sie
dirfen dabei auf das umfassende Sortiment samtli-
cher importierter Marken zurtickgreifen.

Buchsenmacher kénnen so zusammen mit Uelj Li-
scher Testschiessen fir ihre Kundschaft organisie-
ren. Flr grossere Anlasse — wie zum Beispiel Vogts
Hausmesse — reist der Flinten-Experte mit seinem
Sortiment zu den Kunden. Kleinere Gruppen kénnen
Ueli Lischer in der Schiessanlage Briinig Indoor besu-
chen, um so die passende Flinte zu finden. «Fiir uns
ist das auch Markenpflege: Wir méchten, dass unse-
re Kunden die fiir sie am besten passende Flinte aus
unserem Sortiment bekommen und nicht einfach
nur eine», sagt Ueli Lischer. Ist die passende Flinte
gefunden, dann kann der Kunde sie ber seinen
Buchsemnmacher beziehen. «lch selbst verkaufe
nichts, ich berate ausschliesslich.»
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Ueli Lischer hilft im Auftrag der Outdoor Enterprise SA,
die passende Flinte zu finden. Zudem verkauft und wartet
er Tontauben-Wurfmaschinen der Firma Promatic.

Flintenkauf

Grosse Produktauswahl an der Hausmesse

Bereits zum zweiten Mal hat Michael Vogt, Inhaber von Vogt
Waffen im zircherischen Oberglatt, seine Hausmesse durchge-
fiihrt. Diese fand am 5. Mai in Embrach statt und ist bereits auf
eine ansehnliche Grosse gewachsen — rund 250 Interessierte ha-
ben sie dieses Jahr besucht. Mit dabei waren namhafte Firmen,
die grosse Teile ihres Sortiments mitbrachten. Aus Isny angereist
waren Vertreter von Blaser und Sauer, die sowohl Bichsen wie
auch Flinten vorstellten. Swarovski Optik und Zeiss Sports Optics
zeigten ebenfalls ihre Neuheiten sowie Altbewahrtes.

Weitere Spitzenoptik stellte die Ruag Ammotec Schweiz mit Kah-
les vor; zudem konnten die zahlreich erschienenen Jdgerinnen und
Jager Jagdwaffen der Firmen Merkel und Haenel begutachten und
sich zur Munition von RWS, Rottweil und Norma beraten lassen.

Eine Flinte muss genau passen, um konstant damit treffen zu kénnen.

In die Hand nehmen und ausprobieren

Die Outdoor Enterprise SA kam ebenfalls mit einem umfassenden
Sortiment. Neben Flinten von Beretta, Benelli und Franchi liessen
sich diverse Biichsen von Sako und Tikka unter die Lupe nehmen.
Darunter zum Beispiel die Sako Carbonlight, die in einem Stan-
dardkaliber gerade einmal 2,6 Kilogramm wiegt. Trotz ihres gerin-
gen Gewichts lasst sie sich angenehm schiessen, da der Carbon-
schaft den Ruickschlag aufnimmt und abfedert. Passend zu den
Waffen zeigte die Outdoor Enterprise SA Fernglaser und Zielfern-
rohre der Firma Steiner und stellte Munition aus der umfangrei-
chen Palette von Hornady vor.

Biichsenmacher Michael Vogt selbst hat eine Auswahl seiner
individuell gefertigten Custom-Bichsen gezeigt. Diese stellt er ge-
nau nach Kundenwunsch her, wobei er tiblicherweise auf Systeme
von Remington oder des Karabiners 31 zurtickgreift. Zusatzlich
beriet er zusammen mit Pulsar tiber Nachtsichttechnik. Die Haus-
messe von Vogt Waffen hat Jagerinnen und Jéger die Méglichkeit
geboten, sich umfassend zu allen Bereichen der Jagdausrtstung
beraten zu lassen — und die Gerétschaften selbst in die Hand zu
nehmen und auszuprobieren.
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